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قصة الكتاب   

هل تساءلت يومًا كيف يمكن لعلم الاقتصاد أن يشرح لك   

 ،لماذا الناس يتصرفون كما يتصرفون؟ في "الاقتصاد العجيب"

ئة يأخذنا المؤلفان ستيفن ليفيت وستيفن دابنر في رحلة ملي 

صاد على بالألغاز والتفكير المبدع، ليكشفا عن كيفية تأثير الاقت

حياتنا اليومية من خلال أسئلة غريبة ومثيرة. من تجارة 

 المخدرات إلى معركة بين معلمي المدارس، 

يظهر الكتاب كيف أن كل شيء في الحياة، حتى أبسط القرارات 

 .التي نتخذها، يمكن أن يُفهم من خلال عدسة اقتصادية
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:مقدمة ملهمة   

أخذنا الكتاب إلى مناطق غير متوقعة لشرح كيفية تفسير ي

ثيرة من خلال الأمثلة الم اقتصادياتنا بطريقة مبتكرة ومفاجئة

والمشوقة، يمكننا أن نفهم كيف أن الاقتصاد ليس فقط عن 

 المال، بل عن أفكار وأفعال البشر. 

ا سوف تتعلم أن العالم مليء بالأنماط التي تتداخل مع بعضه

وتكتشف كيف يمكنك التفكير مثل عالم اقتصادي في  البعض،

 حياتك اليومية

:مخطط الفصول  

ي القاسم المشترك بين معلّمي المدارس ومصارعالفصل الأول: 

 السومو؟

 كيف تتحوّل المعلومات إلى قوةصل الثاني: فال

 الأسرار والجرائمالفصل الثالث: 

 اقتصاديات الجريمة في الستيناتالفصل الرابع: 

كيف يمكن لاسمك أن يؤثر على فرصك في الفصل الخامس: 

الحياة؟
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ما القاسم المشترك بين  :الفصل الأول

 معلّمي المدارس ومصارعي السومو؟

 :تخيّل هذا

أنت في المدرسة، ومعلمك قال: "الذي ينجح في الاختبار، 

 سيأخذ هدية

 أكيد ستدرس أكثر، لأن هناك حافز

 ، ونفس الشيء يحصل في العالم الكبير، حتى المعلمين أحيانًا

 مصارعي السومو

 

 ماذا عن المعلمين؟

في بعض المدارس بأمريكا، تم ربط نتائج الطلاب في الامتحانات 

 بأداء المعلمين

 يعني: إذا نجح الطلاب، المعلم يكسب مكافأة
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 قصة مصارعي السومو

مصارعة السومو شيء كبير جدًا،  في اليابان،

والمصارعون يحاولون دائمًا الفوز، لأن الفوز 

 يعني احترام، ومال، وامتيازات

 

:خلاصة الفصل  

 الحوافز تُحرّك البشر مثلما تُحرّك الرياح الطواحين

  بعضها عاطفي أو اجتماعي ليست كل الحوافز مالية فقط

:مهمتك الصغيرة  

 الآن فكّر

 ما هو الحافز الذي يجعلك تعمل بجد؟

 هل هو الفوز؟ أم حب من حولك؟ أم الجائزة؟

اكتب ذلك في دفتر ملاحظاتك... لأن من يفهم دوافعه، 

يستطيع أن ينجح دون أن يغش
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كيف تتحوّل المعلومات إلى  :الفصل الثاني

 قوة

:الفكرة الكبرى  

لكها من يمفي هذا الفصل، نكتشف أن المعرفة تُشبه كنزًا سرياً 

 يمكنه أن يوجه الآخرين كما يشاء

 :قصة الكهنة

 في الماضي، كان الكهنة في بعض المجتمعات يملكون معلومات

لا يعرفها الناس، مثل متى سيحدث كسوف الشمس، أو كيف 

 .يزرعون الأرض، أو حتى متى يصيب الجفاف

الناس لم يكونوا يعرفون هذه المعلومات،  وهنا سر مهم:

فكانوا يعتقدون أن الكهنة "سحرة أو آلهة"، ويطيعونهم 

 طاعة عمياء

الكهنة كانوا فقط يعرفون معلومات من كتب أو  لكن الحقيقة

 تجارب سابقة



9 

 

 :تخيّل هذا

أنت تلعب لعبة صعبة، وصديقك يعرف كل الخدع السرية 

 ...لكنه لم يخبرك بهاللفوز، 

 هل تظن أنك ستفوز عليه؟ أكيد لا

 لأنه يعرف أكثر منك، والمعلومة التي عنده تعطيه القوة

 ما العمل إذًا؟

 لا تخف! هناك شيء رائع جدًا يمكننا فعله

كن  تعلم كيف نبحث، ونسأل، ونجمع المعلومات بأنفسنا

 فضوليًا مثل محقق ذكي، 

بل أول إجابة تُقال لكلا تق
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الأسرار والجرائمالفصل الثالث:   

 

ذا في ه هل تعتقد أن تجار المخدرات يربحون الكثير من المال؟

 الفصل، نجد أن الحقيقة مختلفة تمامًا

 لكبيرحتى تجار المخدرات الصغار في الشوارع لا يربحون المال ا

 لماذا هذا يحدث؟

يعملون تحت سيطرة تجار المخدرات الصغار في الأساس 

العصابات الكبيرة، مثل الشركات الكبرى، وهم فقط جزء 

 .صغير في هذا النظام

القمة فقط هي التي تكسب المال الكبير، مثلما يحصل في 

ن الشركات: المديرين يربحون، بينما العمال العاديين يتعبو

 .ويكسبون أقل

 الرسالة:

 حتى في عالم الجريمة، هناك نظام اقتصادي

لا تحكم على شيء فقط من المظهر، فقد تكون الحقيقة 

مختلفة تمامًا
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اقتصاديات الجريمة في :الفصل الرابع 

 الستينات

  

 :الفكرة الكبرى

كانت  في الستينات، كانت الجريمة في أمريكا في ارتفاع كبير

المدن مليئة بالجرائم، وكان الناس يخافون من العنف في 

 الشوارع

ظهرت جرائم جديدة، مثل السرقة الكبيرة، والسطو على 

 البنوك، والقتل
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ان الكتاب يوضح أن أحد الأسباب الرئيسية لزيادة الجريمة ك 

ببساطة أن بعض الأشخاص كانوا يتعرضون لظروف حياتية 

 الفقر، والعنف، وعدم التعليم صعبة جدًا

:مهمتك الصغيرة  

 في مشكلة في مجتمعك، مثل الفقر أو العنف،فكّر 

 كيف يمكننا العمل معًا لحل هذه المشكلة وتقليل الجريمة؟

اكتب أفكارك في دفتر ملاحظاتك
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: كيف يمكن لاسمك أن الفصل الخامس

 "على فرصك في الحياة؟ يؤثر

 

 :الفكرة الرئيسية

 هل تعلم أن اسمك يمكن أن يؤثر على فرصك في الحياة؟

الفصل، يشرح الكتاب كيف أن الاسم الذي تحمله قد في هذا 

يجعلك تتعرض لتعاملات مختلفة في المجتمع، سواء في 

 .المدرسة أو في العمل
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الكتاب يوضح أن بعض الأسماء قد تجعل الناس يعتقدون 

 أنك أكثر ذكاءً أو أقل قدرًا بناءً على تحيزاتهم الشخصية

 

 :الدرس

 الناس يحددون قيمتك بناءً علىلا تدع  !الاسم ليس كل شيء

 .اسمك أو مظهرك

أنت من يصنع مستقبلك بأعمالك، وليس فقط بما يسمى 

.عليك
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:خاتمة ممتعة  

ليء إذا تعلمت شيئًا واحدًا من هذا الكتاب، فهو أن العالم م

بالفرص، وأنك قادر على التفكير بشكل أعمق لفهم كيف 

 لا تخف من طرح الأسئلة ولا تنسَ أن يعمل الناس من حولك.

 !حقق دائمًا من الحقائقتت

 مليءالعالم العلم لا يتوقف عند القراءة فقط  :تذكر

 ابدأ اليوم في التفكير بالعجائب التي تنتظر منك اكتشافها

 !بطرق جديدة، واستخدم ما تعلمته لتغيير حياتك للأفضل

: مهمتك الكبيرة  

سواء كان بسيطًا أو معقدًا، كلما سمعت عن شيء جديد، 

 اسأل نفسك

 "كيف يمكنني استخدام هذا الفهم لتحسين حياتي؟"

المستقبل بانتظارك !ابدأ الآن
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